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ИССЛЕДОВАНИЕ ПРОЕКТА (проблемы, 

на решение которых нацелен проект)

Устранение аллергенов. 
Удаление пыли и мелких частиц. 
Борьба с вирусами и бактериями. 
Удаление вредных химических веществ (ЛОС). 
Улучшение качества сна и общего самочувствия.
Снижение уровня углекислого газа (CO₂).



1. Первичный фильтр, подходящий для мойки, перехватывает мелкие частицы, волосы 

и увеличивает срок службы фильтра. 

2. Многослойный фильтр с активированным углем с высокой пористостью, эффективно 

улавливает формальдегид, VOC и другие газообразные загрязнители.  

3. Антимикробное покрытие предотвращает рост и размножение бактерий. 

4. Антивирусное покрытие разрушает белки вирусов, делая их неактивными.  

5. Высокоэффективный нанофильтр удаляет 99,98% загрязнителей размером от 0,08 до 

0,09 микрон, обеспечивая высокую степень очистки воздуха. 

КАК ВЫ ПЛАНИРУЕТЕ РЕШИТЬ 

ПЕРЕЧИСЛЕННЫЕ ПРОБЛЕМЫ? (ваши действия, 

планы и задачи)



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ (КТО ВАШИ КЛИЕНТЫ 

(ПОКУПАТЕЛИ))?

1. Медицинские и образовательные учреждения

2. Люди с аллергией и астмой

3. Семьи с детьми

4. Домовладельцы, заботящиеся о качестве воздуха

5.  Владельцы домашних животных 

6.  Жители крупных городов и промышленных районов

7.  Курильщики и их семьи

8.  Люди, работающие из дома

9.  Люди, заботящиеся о качестве сна.
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В Итоге, какую УСЛУГУ или ПРОДУКТ вы 

предлагаете в решении проблем? 

Верхний отсек увлажнения и ароматизаций

Плата управления

Кулер с минимальным уровнем шума 

Отсек фильтрации

Цветовая индикация
Отсек заряда и беспроводной связи

Уроаень шума в режим сна

32.5 dB(A)

52,2 m2

Обслуживаемая площадь



1. Рост спроса на фоне ухудшения экологии.

2. Забота о здоровье и рост осведомленности.

3. Постоянный доход от расходных материалов и обслуживания. 

4. Преимущества для бизнеса и учреждений.

РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА (БУДЕТ ЛИ ВАШ ПРОДУКТ 

ПРИНОСИТЬ ПРИБЫЛЬ?) , если да, то как? 

Очистители воздуха, благодаря растущему спросу, постоянному доходу от расходных материалов и популяризации 

тренда на здоровье, будут оставаться рентабельными и приносить прибыль.



В ЧЕМ ИННОВАЦИОННОСТЬ И УСТОЙЧИВОСТЬ 

ВАШЕГО ПРОЕКТА?

Инновационность проекта TazaAir:

Световая индикация

Комбинированная функция очистки и увлажнения:

Умная технология контроля:

Голосовое управление

Способность подключиться к умному дому. 

Устойчивость проекта:

Растущий рынок:

Долгосрочная потребность:

Многофункциональность:

Потенциал для инноваций:

Сильная конкуренция:



БЮДЖЕТ ПРОЕКТА (ОБЩАЯ СУММА, 

ЗАПРАШИВАЕМЫЕ СРЕДСТВА, СОБСТВЕННЫЙ 

ВКЛАД, ПАРТНЕРСКИЕ СРЕДСТВА)

Свой вклад Расходы Доходы Прибыль

Зарплаты (35 тыс.) Мини станок (30 тыс.) 150 (тыс.) 70 (тыс.)

Аренда (18 тыс.) Программное  обеспечение

(57 тыс.)

Дизайн (8 тыс.)

87(тыс.)

Маркетинг (15 тыс.)

76 (тыс.)

1 квартал 2 квартал 3 квартал 4 квартал

205 тыс. 152 тыс 152 тыс 152 тыс

248,000 тыс. общая сумма проекта из них СВ 76 тыс. запрашиваемая 

сумма172,000 тыс.
№

Статьи 
расходов

Количес
тво 

Цена за 
единиц/
сом

Всего
/сом

1
Плата 
Arduino UNO

2 1500 3000

2
Символичны
й монитор

1 1600 1600

3
Bluetooth 
модуль НС-
05

1 2000 2000

4 Кулер 1 1000 1000

5 Фильтр 6 400 2400

6
Датчик 
качества 
воздуха 

2 500 1000

7
Лента на 3D
принтер

1 3000 3000

8 Батарейки 4 150 600

Итог: 15000



1. Финансовые результаты. 

Прибыльность и окупаемость.

 

2. Доля на рынке и узнаваемость 

бренда

3. Удовлетворение потребностей 

клиентов и улучшение их 

качества жизни

4. Постоянный поток дохода от 

расходных материалов и сервиса

5. Экологический эффект и 

социальная значимость

КАКИЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОТ ПРОЕКТА ВЫ 

ОЖИДАЕТЕ? (социальные, экологические и т.д.)



Технологические риски:

Невозможность обеспечить 

должное качество или 

надежность устройства.

РИСКИ (АНАЛИЗ РИСКОВ)

Финансовые риски:

Неэффективная ценовая 

политика и низкая 

маржа, инфляция

Партнёрские риски:

Проблемы с 

дистрибьюторами и 

низкая клиентская 

лояльность.



РИСКИ (АНАЛИЗ РИСКОВ)
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